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לדברי ". מיליון דולר בשנה 900עד  -מכירות ענף החלל הישראלי : "בטכניון מעריכים
עלויות הפיתוח בתחום החלל בישראל הן , עמיתת מחקר בכירה בטכניון, דפנה גץ

 אך עלויות הייצור דומות, ב"כשליש מהעלויות בארה

   

ז י ה י נ ו   ס י מ נ י ם   מ ד א י ג י ם   ב ת ע ש י י ת " 
ש א ו ל י   מ צ ב י ע י ם   ע ל ,   ה ח ל ל   ש ל נ ו 

, ר   ד פ נ ה   ג ץ " כ ך   ט ו ע נ ת   ד   -"   מ ש ב ר 
ע מ י תת   מ ח ק ר   ב כ י ר ה   ב מ ו סד   ש מ ו אל  

ש ח ק ר ה   א ת   ע נ ף  ,   נ א מ ן   מ ה ט כ נ י ו ן 
, גץ  די בר ה  בכנס  החלל   ביש ראל.  החלל

 . שנערך אתמול באוניברסיטת תל אביב
 

נ י ת ן   ל נ צ ל   א ת ,   ל ד ב ר י   ג ץ ,   ע ם   ז א ת 
נ ק ו ד ו ת   ה ח ו ז ק   ש ל   ה ת ע ש י י ה 
ב ה ת ער בו ת   מ מ של ת ית   נ כו נ ה   ב ש יל וב  

כדי  לע בו ר ",  האקדמיה  ו המגזר  העסקי
גץ  " .   ל פר ק  המ פו אר   הב א   ב ת ול דו ת יה

ח בר ות   בת ח ום    25צי ינ ה   כ י   ב יש ר א ל   
ובכללן  כ ל  התע שיות   -הישיר  של  החלל  

-וגילת  )  א"תע(החברות  המו בי לו ת  ב ישר אל  במכי רות  ה ן  הת עשיי ה  האווירי ת  .  הביטחוניות
 . חברות החלל המובילות בעולם 50שתיהן נכללות ברשימת 

 
מ ס פ ר .   מ י ל י ו ן   ד ו ל ר   ב ש נ ה   800-900-מ כ י ר ו ת   ח ב ר ו ת   ה ח ל ל   ה י ש ר אל י ו ת   מ ו ע ר כ ו ת   ב 

ע ל ו י ו ת   ה פ י ת ו ח   בת ח ום   ה ח ל ל  ,   ל ד ב ר יה .   2,000-2,500ה מ ו ע ס ק י ם   ב ה ן   י ש י ר ות   ה ו א  
מ ספ ר .   א ך  ע לו יות   ה י יצ ו ר  דו מו ת  ו אי נן  י תר ו ן ,   ב "בי שרא ל  ה ן   כש ליש   מ הע לו י ו ת  ב אר ה

רוב  התקציב .  "העוסקים  בתחום  מצומצם  וזה  י וצר   תלות  של  חברות  בעובדים  בודדים
גם  הוראות .  מה  שמ כתי ב  כ יו וני   פי תוח  ו מה ווה   מגבלה  -לתחום  מג יע  ממערכת  ה בי טחון  

 . הוסיפה, "פיקוח על היצוא מגבילות את תעשיית החלל
 
אמר  כי   חל ק  מהדר כים  להגדלת  תקצ יב  ,  מנהל  סוכנו ת  החל ל  הישראלי ת,  ר  צבי  קפל ן"ד

אחד  הה סכמי ם  החדשים  .  החלל  ה ישר אלי   מבוסס ות  על  שי תו ף  פעולה  עם  מדינות  אח רו ת
 . מיליון יורו בשיתוף הפעולה 150שתי המדינות ישקיעו , לדבריו. הוא בין ישראל לאיטליה

 
אמר  בכנס  כ י ,  אל  אופ-ל  ומנהל  חט יבת  מ ודיעין   ח זותי  באל בי ט  מערכו ת"סמנכ,  גבי  סרוסי 

-ל  "מצלמות  בישרא ל  ו שתי  מצלמות  בחו   11שנות  פעיל ות נו   ב תחו ם  החל ל  מכרנו     25-ב"
, עשינו  את  זה  כ י  רצ ינו   ל שמר   כ וח  אדם.  חלק  מהעסקות  הי ו  בה פס ד.  לצרפת  ולקור יאה

 ". אבל ככה לא עושים עסקים
 
, "נית"התשתית  המ פוא רת  שנב נת ה  כ אן   עלולה  ליהפך  ל חב רה   נ דל ,  בהיעדר  ה שקעות"

. שם  הכסף  הג דול.  רוב  התוכניות  ב תחו ם  הן  לאומ יות  ול א  י וז מו ת  מ סח רי ות .  "אמר  סרוסי 
לא ,  לכן  ל לא  מי מון  ממש לתי  מש מעותי  ורציף  ומ חו יב ות  ממשלתית  לה סכמי ם  בינלאומי ים

 ".יכולה להתקיים תעשייה שכזו
 

כלכלה ועסקים

הטכניון:תגיות

בסיס ההתרחבות הוא שיתוף פעולה עם מדינות "

)רויטרס: צילום" (אחרות
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